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Criteri strategici e tattici per la concessione del credito &
Centrale Rischi - Private e Pubbliche
Private

«  Eurisc-CRIF

 Experian-Cerved
« CITC - Consorzio per la Tutela del Credito

Assilea

Pubbliche
e CR-Centrale Rischi Banca d'ltalic
« CAIl-Centrale Allarme Interbancario
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Pianificazione Dati Rivenienti

Standard dalla CR
O O Gli operatori finanziari per
O ® calcolare il rating finanziario
— ® utilizzano i dati rivieniti dalla
O O . >
O ® Centirale Rischi(non utilizzano
O O guelli reiventi da altre fonti, o
: 2 i utilizzano marginalmente)*
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Criteri strategici e tattici per la concessione del credito

Gestione dati CR %@ Per rdggiuhggre |

| questo obiettivo i
4
4
v

CEFPrme, Srofessionisto
diventa la
figura chiave

a
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Criteri strategici e tattici per la concessione del credito

* || cliente verifica periodicamente i SIC, centrale rischi e altrie

* Che rischi corre il mio cliente a non sapere o a non fare queste azioni¢
* |lo conosco e so valutare futte questi parametrie

* Iniziare una trattativa essendo consapevole della mia situazione

« Come eliminare segnalazioni errate o non pertinenti

« Conoscere i comportamenti sbagliati che comportano segnalazioni

Che valore possono avere gueste informazioni se date
nel modo e nei tempi corretti al mio clientee

Accesso al credito nell'era digitale: il ruolo del commercialista nelle pratiche di finanziamento
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Criteri strategici e tattici per la concessione del credito

Perché e importante la centrale Rischi e saperla leggere

» Olfre il 40% del tuo rating bancario deriva dalla CR

« Viene guardata piu del bilancio perché € aggiornata mensiimente
» Spesso neppure i clienti conoscono la situazione della propria CR

« Spesso contengono dati errati o non aggiornafi

« L'oftenimento dei dati € gratuito

Accesso al credito nell'era digitale: il ruolo del commercialista nelle pratiche di finanziamento



B BANCA D'ITALIA

EUROSISTEMA
Filiale di CAMPOBASSO

( Intestatario:

RILEVAZIONE MENSILE

(gli importi sono espressi in Euro)

DATA DI RIFERIMENTO: aprile 2017

Le informazioni sono disponibili a far tempo dal 31/05/2017

(

BANCA MONTE DEI PASCHI DI SIENA S.P.A.

Crediti per cassa

Intermediario:

)

Intestatano

Situazione corrente
, » 5 : Ruolo Accordato Importo
Categoria Localizzazione  |Durata Residua Divisa Import Export Tipo Attivita Stato Rapporto Tipo Garanzia Affidato Accordato Operstive Utilizzato Caraniite
Operazioni diverse da Anticipo sbf, su fatture, su | Rapp non contestati- crediti Assenza di
RISCHI AUTOLIQUIDANTI Fino a 1 anno Euro X effetti ¢ doc. rapp. cred. diversi da scaduti e garanzie reali ¢/0 0 150.000 150,000 0 0
mmport e export A y A
comm. (anticipi) sconfinanti privilegi
g = Ruolo Accordato Importo
Categoria Localizzazione Divisa Import Export Stato Rapporto Tipo Garanzia Affidato Accordato Operativo Utilizzato Saldo Medio Garantito
Operazioni diverse da import | Rapp non contestati- crediti | Assenza di garanzie reali ¢/o
SIS RIARENRR Euro ¢ export diversi da scaduti e sconfinanti privilegi 0 10.000 e 0 0 0
( Informazioni sui garanti )
Situazione corrente
Garante Valore Garanzia Importo Garantito
Cointestazione formata da 250.000 0




MDG W AL O2/2014¢
FITL - CRB AZ 009 (+00,-00,S000)01 OO0 CRAa AZ OO0 (+00,-00.SO00C)I OO0

Al 02/2014 CREIT MS.AZIENDA CREI SISTEMA % IMSER.
CATEGORIE CCORD. UTILIZZ. ACCORD. UTILIZZ. SCOMFIN. ACC. UTIL G S
AUTOLIQUIDANTI 4158 808 20834 I91L3E e 20% Z1%
& SCADENZIO 4344 IIEIB S4039 27eas 7 £% 12%
A REVDCH 5000 O 15480 O 0 3% — %
FIM.PR.CONCORS O " O O o - % - %
SOFFERENIE o O - %
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Criteri strategici e tattici per la concessione del credito

Cosa ci serve:

Insieme di report che analizzano i fattori basati su dati provenienti
dalla Centrale Rischi Banca d’ltalia e dai Sistemi informativi
creditizi utili a fornire al cliente indicazioni per migliorare il suo
merito creditizio, aumentare la probabilita di ottenere
finanziaomenti, la quantita concessa e di diminuire i costi degli

stessi.

Soluzioni informatiche per la gestione della consulenza nello studio professionale 54
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Criteri strategici e tattici per la concessione del credito

Nel dettaglio:

» Rating Centrale Rischi: valutazione sintetica dei rapporti di credito in vita al
momento dell’elaborazione del report;

» Analisi storica dei singoli rapporti di credito e della posizione aggregata
dei finanziomenti bancari;

« Rating Stress Test: valutazione delle probabilita di variazione dei rapporti di
credito nel futuro sulla base dei dafti rinvenienti dai rapporti di credito

storici.

Accesso al credito nell'era digitale: il ruolo del commercialista nelle pratiche di finanziamento
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Nel dettaglio:

« Quadro di controllo

Riepilogo delle linee di credito
Riepilogo per operatori finanziari
Riepilogo scadenze e fidi
Riepilogo delle garanzie
Riepilogo dei crediti scaduti

Accesso al credito nell'era digitale: il ruolo del commercialista nelle pratiche di finanziamento
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Quadro di conftrollo

Ultima Ultima Ultima
SEMAFORI STORICI rilevazione | rilevazione | rilevazione
MARZO MARZO MARZO
2017 2017 2017
1. Tipologie di Forme Tecniche:
h. Presenza di Sofferenze Sl Sl Sl
I. Presenza di “Rischi a Revoca” Sl Sl Sl
j. Presenza di “Rischi a Scadenza” Sl Sl 1
k. Presenza di “Rischi Autoliquidanti” Sl Sl Sl
I.  Presenza di “Crediti di firma” NO NO NO
m. Presenza di Garanzie concesse da terzi S| S Sl
n. Presenza di Garanzie a favore di terzi Sl Sl Sl

Soluzioni informatiche per la gestione della consulenza nello studio professionale

57
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Rating Finanziario/Andamentale
Riepilogo delle linee di credito

Tipologia delle linee di credito bancarie Accordato | Accordato Operativo Utilizzato| % di utilizzo su accordato
Crediti Autoliquidanti € 415.000 € 415.000 € 429.300 103,45%
Crediti a scadenza € 113.952 € 113.952 € 113.952 100,00%
Crediti a revoca € 10.000 € 10.000 €11.798 117,98%
Garanzie con operazioni commerciali € 5.000 € 5.000 € 5.000 100,00%
Garanzie con operazioni finanziarie € 36.982 € 36.982 € 36.982 100,00%

Totale €580.934 €580.934 €597.032 102,77%

Soluzioni informatiche per la gestione della consulenza nello studio professionale

CONSULENZA
FINANZIARIA
PROFESSIONALE
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Campqnelll d’'allarme

Sovra-utilizzo delle linee di credito;
Crediti scaduti;

Sofferenza;

Past Due;

~orbearance Measures;

-orborne Exposures;

Soluzioni informatiche per la gestione della consulenza nello studio professionale 59
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Campanelli d’'allarme
Conseguenze

« Aumento del costo del denaro;
 Difficolta nell’ottenere nuovi finanziamenti:
« Possibilita di revoca delle linee di credito.

Soluzioni informatiche per la gestione della consulenza nello studio professionale 60
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Elementi valutativi utilizzati dagli operatori finanziari
Soluzioni digitali per I'accesso al credito

« Analisi del Modello di Business dell'lmpresa
* Rating Aziendale - Riclassificazione Centrale Bilanci
« Rating Finanziario/Andamentale - Base dafi CR

» Rating Bancario - Gestione del rischio di fallimento della
banca ed effetti della diversificazione

Soluzioni informatiche per la gestione della consulenza nello studio professionale 61
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Rating Bancario
Criteri strategici e tattici per la concessione del credito

| Rating bancario o Rating interno (IRB),
analizza la sostenibilita del prestito da
erogare nel contesto del singolo
operatore finanziario, con il preciso
scopo diridurre il rischio di fallimento ©O)

dello stesso %@
N
Q

Accesso al credito nell'era digitale: il ruolo del commercialista nelle pratiche di finanziamento
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Rating BCIhCCII’IO Basilea
Criteri strategici e tattici per la concessione del credito

Internal Rating Based (IRB)
- Base (FIRB)
l « Avanzato (AIRB) l

Attivita di diversificazione

Ridu
- falli

e Setftoriale
e Territoriale
e Coerenza Finanziaria

Accesso al credito nell'era digitale: il ruolo del commercialista nelle pratiche di finanziamento
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Rating Bancarlo
Criteri strategici e tattici per la concessione del credito

Dobbiamo ampliare la platea dedli
INnferlocutori finanziari

Accesso al credito nell'era digitale: il ruolo del commercialista nelle pratiche di finanziamento
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Rating Bancario
Criteri strafegici e fatfici per la concessione del credito

giigm Y m

AL 4, g T W

i

Piu inferlocutori, maggiori opportunito
di ottenere finanziomenti

Accesso al credito nell'era digitale: il ruolo del commercialista nelle pratiche di finanziamento
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Rating Bancarlo
Criteri strategici e tattici per la concessione del creoh’ro\ ntp

. N Business
s Wi YWy
W - e b e _,{ n

‘ "' Invoice

! R, - A Trading

Piu interlocutori, maggiori oppor’rurﬁ’rd '
di ottenere finanziomenti

Accesso al credito nell'era digitale: il ruolo del commercialista nelle pratiche di finanziamento
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Crowdfunding: alternative al credito bancario

TRADITIONAL FUNDING CROWDFUNDING

'_/'
-»i':il._ﬂ
o

UNA GRANDE SOMMA DA MOLTE PICCOLE SOMME DA
UNO O POCHI INTERMEDIARI UNA FOLLA DI INDIVIDUI

FONTE: CROWDFUNDING EXPLAINED EUROPEAN COMMISSION

Accesso al credito nell'era digitale: il ruolo del commercialista nelle pratiche di finanziamento
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Sommario

« Accesso al credito e opportunita di business
» Target diriferimento e trend dei finanziamenti

» Elementi valutativi per la concessione del credito
» Valutazione del modello di business
« Rating Aziendale (Cenftrale Bilanci)
» Rating Finanziario (Centrale Rischi)
« Rating Bancario

* Altre informazioni quali-quantitative
* [dentita digitale e onboarding del cliente
« Conclusioni

Accesso al credito nell'era digitale: il ruolo del commercialista nelle pratiche di finanziamento
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Incidenza nella determina della delibera
Criteri strategici e tattici per la concessione del credito

Alire i

Soluzioni informatiche per la gestione della consulenza nello studio professionale

69
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Altre mformcmonl quali-quantitative

 Ulfimi 3 bilanci depositati
» Elenco clienti e fornitori

* Visura Camerale

» Elenco statuto societario
« Documenti del referenti

Accesso al credito nell'era digitale: il ruolo del commercialista nelle pratiche di finanziamento
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Assaciazione Consulenti Finanziari Professionisti

L'accesso al credito saro %:i
regolato da protocolli e z=
standard di valutazione
NCoONOSCIiufti ]

Soluzioni informatiche per la gestione della consulenza nello studio professionale 71
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Normahva in vigore

AML (Anti Money Loundering)
Anftiriciclaggio D.Igs 25 maggio 2017 n°® 90

Adempimenti del commercialista
per I’Adeguata Verifica della Clientela

 |dentificazione cliente
Verifica poteri di rappresentanza

ldentificazione del titolare
effettivo

Info sullo scopo della prestazione
Controllo nel tempo

Soluzioni informatiche per la gestione della consulenza nello studio professionale

72



E uno dei cambiamenti pit

Sei Drﬁntﬂ per il rivoluzionari apportati al

panorama della privacy
digitale negli ultimi vent'anni

e, nel mese di maggio 2018,
(General Data 95

] _ Il GDPR dell’'Unione Europea
Protection Regulation) Bt M e srate s il sl 1=l

dell’'Unione Europea? milioni di euro in caso di

mancata compliance.

Il GDPR introduce I'obbligo per le aziende di
nominare un Data Protection Officer (DPQO)
che avra il compito di osservare, valutare e

gestire il trattamento dei dati personali [...] Fonte: Fast [ane GKL
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Gli operatori hanno gia definito che a breve tutti |
datl del cliente dovranno essere forniti in formato
digitale, accreditato da un professionista e tramite
piattaforme a loro collegate.

Come faremo?

Accesso al credito nell'era digitale: il ruolo del commercialista nelle pratiche di finanziamento
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Sommario

« Accesso al credito e opportunita di business
» Target diriferimento e trend dei finanziamenti

» Elementi valutativi per la concessione del credito
» Valutazione del modello di business
« Rating Aziendale (Cenftrale Bilanci)
» Rating Finanziario (Centrale Rischi)
« Rating Bancario

 Altre informazioni quali-quantitative
- |dentita digitale e onboarding del cliente
« Conclusioni

Accesso al credito nell'era digitale: il ruolo del commercialista nelle pratiche di finanziamento
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CONSULENZA
IIIIIIIIIII
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Presente o fantascienza?

Esiste un progetto con tutte queste
caratteristiche?

Accesso al credito nell'era digitale: il ruolo del commercialista nelle pratiche di finanziamento
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Come fornlre tutte le mforqumnl in formq’ro digitale

LLLLLL

/

CREA LA TUA IDENTITA DIGITALE

GLOBALE
£ M ascrr - eFinance, e.pro° BorsadelCredito’il g creom acricore UBI><Banca

Dl Sl ENA

Ad uso esclusivo dei Soci COFIP

Accesso al credito nell'era digitale: il ruolo del commercialista nelle pratiche di finanziamento
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PUBBLICI
E PRIVATI

MYGDI SISTEM

GDPR

GENERAL DATA
PROTECTION
REGULATION

M eFinance.

Emcedierue: irasion 1

m’l
s

INSURANCE
COMPANY

UTILITIES

PROFESSIONALS

ttt

DIP DRMDB OMP

DIGITAL DIGITAL RIGHTS ON-BOARDING
IGENTITY MAMAGEMENT

POATAL DATA BASE PLATFCORAM
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GLOBAL
DIGITAL
IDENTITY

MyGDI - Piattaforma digitale, web e mobile, per raccogliere, conservare e
distribuire dati, informazioni e documenti relativi ad un operatore
economico, imprese, famiglie e persone.

Le informazioni, i dati, documenti, in formato digitale, vengono raccolti ed
aggiornati automaticamente.

La cura della MyGDI e affidata ad un professionista specializzato, il
Consulente Finanziario Professionista COFIP (definizione interinazione
«ldentity Angely)

Soluzioni informatiche per la gestione della consulenza nello studio professionale 79



CO 1 . CFPiws

PROFESSIONALE

Assaciazione Consulenti Finanziari Professionisti

Come ottenere gli stessi dati e le stesse
informazioni degli operatori finanziari?

Attraverso gli strumenti che saranno a vostra disposizione

GLOBAL é ®
DIGITAL BE CUBE
IDENTITY BPS PROFESSIONAL
LLLLLLLLL G
2 \® mveor o—==\% ge cuse
DATA BALANCE
MDC COLLECTION BBS SCORE
® ®
@ MYGDI BE CUBE
MSI STHONG C EEEEEE
IDENTIFICATION RISKS

Soluzioni informatiche per la gestione della consulenza nello studio professionale 80
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Sommario

« Accesso al credito e opportunita di business
» Target diriferimento e trend dei finanziamenti

» Elementi valutativi per la concessione del credito
» Valutazione del modello di business
« Rating Aziendale (Cenftrale Bilanci)
» Rating Finanziario (Centrale Rischi)
« Rating Bancario

 Altre informazioni quali-quantitative
* [dentita digitale e onboarding del cliente
» Conclusioni

Accesso al credito nell'era digitale: il ruolo del commercialista nelle pratiche di finanziamento



COFIP L CFP e

M PROFESSIONALE
Associazione Consulenti Finanz iari Professionisti

}
"

| \.l“i N
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Assoclaz lonisti
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IT | EN A- A A+ Homepage | Mappa del sito D Cerca Q

/\
X Ministro Ministero Normativa Open data

#, >
“r XA TN

MINISTERO DELLO

Home | CITTADINO E CONSUMATORI | Professioni non organizzate | Associazioni che rilasciano attestato di qualita

> PREZZI Associazioni professionali che rilasciano l'attestato di qualita

dei servizi
> TUTELA DEL CONSUMATORE

> SICUREZZA PRODOTTI Nome Data Sede legale Sito web
costituzione
> QUALITA DI PRODOTTI E SERVIZI

ASSOIMPRENDITORI 02/02/2004 Via Santacroce snc www.assoimprenditori.
> ASSOCIAZIONI DEI CONSUMATORI 73025 - Policoro (MT) e
ASSOSPAMANAGER 27/05/2013 Via Ludovico Settala, 61 www.assospamanager.i
> PROFESSIONI NON ORGANIZZATE 20124 - Milano t
> Associazioni che rilasciano attestato di gualita . .
qualita Consulenti Finanziari 43121 - Parma
> Forme aggregative Professionisti
> Modulistica
COMUNICAZIONE 26/02/1991 Via Taramelli, 12 www.compubblica.it
% TITOLI PROFESSIONALI ESTERI PUBBLICA - 20124 - Milano

Associazione ltaliana
della Comunicazione
Pubblica e Istituzionale
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COFIP : En’re autorizzato ad organizzare le attivita

di formcmone professionale continua
!I\II\IMHNIIINI\INIMIIH

ttttttt

CONSIGLIO NAZIONALE do1 ‘gg,m,, 18 are u a7 a0

BB!
0
DEI DOTTORI COMMERCIALISTI Pratocelio generale - Registra U
E DEGLI ESPERTI CONTABILI

IIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIII

1l Direttore Generale

FM{COO/mpp

roma, 05 SET. 2018

Consiglio Nazionale dei
SR e Dottori Commercialisti

43121 PARMA

— e degli Esperti Contabili

’ e ad o izzare Je attivitd di formazione professionale continua in aula, & sensi
deﬂ"a.-t lemmbmmmm

Si informa che all'esito dell‘istruttoria dell'istanza di cui all'oggetto questo Consiglic Nazionale, su parere
favorevole alladozione espresso dal Ministero della Giustizia, ha deliberato Iinserimento d codesta
Associazione nellelenco delle Associazioni di iscritti nellAlbo e e degli altri soggetti autorizzati
all'organi uzazu:»ned attivita di “formazione professionale continua”, istituito ai sensi dell‘articole 11, co.
1, del Regolamento FPC.

L'autorizzazione & limitata alla organizzazione in ambito nazionale delle attivith formative in
favore degli iscritti negli Albi dei dottori mmmernallsﬂ e degli esperti contabili.

Accesso al credito nell'era digitale: il ruolo del commercialista nelle pratiche di finanziomento
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| nostri partner

X0
$® CONFASSOCIAZIONI
I

)

CONFASSOCIAZIONI

Banca e Finanza

ASSIMPRESA

#5 PRESTIAMOCI BorsadelCredito. it

rl
a e PAIRSTECH® = .

ASSOCIAZIONE ITALIANA
EDUCATORI FINANZIARI

famd) ARTIGIANEIDI

\«NORKINVOICE.IT

FAI LAVORARE LE TUE FATTURE!

I~ FederMiddieManagement
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non molto avrete tanto

tempo libero... occupati!
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